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Depuis sa création, BioDemain a reversé 100 000€ pour aider
les agriculteurs en conversion biologique

Depuis 2018, la marque BioDemain aide les agriculteurs francgais a passer a la bio en les rémunérant justement pendant la
difficile période de 2 a 3 ans de conversion biologique. Prés de 4 ans aprés sa création, la jeune entreprise sociale
dépasse la barre des 100 000€ reversées aux agriculteurs pour soutenir la conversion grace a la vente de leurs produits
d’épicerie. Une success story humaine, écologique et entrepreneuriale qui continue son ascension.

« C’est quoi ton prix ? »

Stéphane et Maxime sont encore étudiants quand ils se lancent dans I'aventure entrepreneuriale. C’est I'histoire difficile d’'un de
leur proche qui leur inspire ce concept. Ce producteur breton avait été contraint d’abandonner son métier d’agriculteur suite a une
conversion biologique trop éprouvante, “Une aberration quand l'on voit les dégéats de [lagriculture conventionnelle sur les
écosystemes, la santé des consommateurs ou encore le réchauffement climatique” - Maxime Durand, Directeur Général de
BioDemain. En 2018, ils décident de créer une marque d’'épicerie pour aider les agriculteurs a passer a la bio. Les deux jeunes
débutent sur les marchés de plein air de la métropole lilloise. lls structurent et développent BioDemain jusqu’a connaitre un
franc succeés auprés des agriculteurs, des enseignes et des consommateurs.

Pour aider les producteurs a passer a la bio,
BioDemain leur apporte une rémunération juste,
en moyenne 62% plus élevée que la rémunération
conventionnelle. Ce prix juste est fixé en accord
avec le producteur et permet d’absorber les surcodts
de production liés a sa conversion. Le passage a
I'agriculture bio implique en effet un investissement
dans du matériel colteux, la mise en place de
techniques de culture plus chronophages, comme le
désherbage mécanique, ainsi que la hausse de leur
main-d’ceuvre. Pour les producteurs qui se lancent
dans la conversion, il faut pourtant attendre 2 & 3
ans avant d’obtenir le label rémunérateur AB : une
période éprouvante et financiérement risquée.

“BioDemain est le premier partenaire qui a payé mes fruits avec une valeur ajoutée en rapport avec ma conversion. Outre
de belles rencontres, ce partenariat m’a apporté une valorisation de mon engagement aupres des distributeurs et des
consommateurs.”

Damien, arboriculteur a Méteren (59), accompagné par BioDemain de 2019 a 2020

Déja 100 000€ pour soutenir la conversion

Pour le jus de pomme, produit phare de I'entreprise, BioDemain achéte sa tonne de pommes en conversion 90€ plus chére,
absorbant ainsi 75% de la différence de rémunération entre le conventionnel et la bio. Rapporté au prix d’'une bouteille de jus, cela
représente 9 centimes supplémentaires : un petit coup de pouce du consommateur qui, multiplié par le nombre de produits vendus
permet d’atteindre plus de 100 000€. La plus-value pour les producteurs ne s’arréte pas la : la marque mene également un combat de
sensibilisation sur la nécessité d’accompagner avec bienveillance les producteurs vers une nouvelle agriculture.

“Chez BioDemain, nous pensons qu’un agriculteur qui évolue pour cultiver de maniére durable ne devrait pas se retrouver
seul face a de telles difficultés. Il appartient a chacune et chacun d’entre nous, producteur, distributeur, consommateur, de
contribuer a ce nouveau modele.”

Maxime Durand, cofondateur de BioDemain



Des objectifs ambitieux pour transformer I’agriculture francaise

Aujourd’hui, 150 agriculteurs bénéficient de I’'accompagnement de la jeune marque. 3 000 hectares de terres ont
ainsi été convertis a la bio, 4 000 tonnes de produits ont été valorisées a un prix juste et 18 collaborateurs ont pu
rejoindre I'aventure. La gamme d'une dizaine de produits d’épicerie salée et sucrée est distribuée dans plus de 450
magasins bio spécialisés en France (Naturalia, BiocBon, So’Bio, BBG, NaturéO, Les Nouveaux Robinsons, Sequoia, La
Fourche, Aurore Market, Goodmarché). Depuis janvier 2022, I'entreprise sociale s’est également développée en la Belgique
pour accompagner des agriculteurs belges pendant leur conversion biologique.

Si I'entreprise sociale féte bientdt son 4:me anniversaire, 'année 2021 a marqué une nette accélération dans 'aventure : sur
les 100 000€ collectés, 90% ont été générés en 2021. La jeune start-up ne compte pas s’arréter la, puisqu’elle prévoit
d’accompagner 800 agriculteurs supplémentaires cette année.

A PROPOS DE BIODEMAIN :

Depuis 2018, BioDemain accompagne les agriculteurs francgais qui décident de passer a I'agriculture biologique. Vendue en
magasins bio spécialisés, sa gamme de produits d’épicerie “pas encore bio” assure une juste rémunération des producteurs
pendant la période difficile de la conversion biologique. A ce jour, BioDemain accompagne 150 producteurs en conversion.



